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Der Partner der Profis

Autoglas Laakmann: ,Ein Stop - alles top!"

Spezialisierung ist das Zauber-
wort: Vor iiber 30 Jahren griindete
Peter Laakmann ein Handelsunter-
nehmen fiir Fahrzeugersatzteile
und suchte seine Nische im Markt.
Heute ist seine Firma eines der fiih-
renden Unternehmen in der Bran-
che - die Profis in Sachen Autoglas.

B Das mit Abstand grofte Lager von
Autoglasscheiben befindet sich in
einem Gronauer Gewerbegebiet in un-
mittelbarer Ndhe zur B 54 an der Ro-
bert-Bunsen-Strale 1. Die gute Ver-
kehrsanbindung auch iiber die Auto-
bahn A 31 ist wichtig fiir das Unterneh-
men, das seit 2016 nicht nur das bun-
desweite Stiitzpunkt-Netzwerk ,Laak-
mann Team Partner” betreibt, sondern
von der Grenzstadt aus auch mit eige-
nen Fahrern iiber Nacht Kunden im
kompletten Benelux-Raum direkt be-
liefert.

Weitere Spezialisierungen in verschie-
denen Glas-Bereichen sorgten bei der
Unternehmensentwicklung kontinu-
ierlich fiir Wachstum: Egal, ob die Ver-
glasung von Einsatzfahrzeugen, Son-
derfahrzeugscheiben im Sektor Radar-
und Messtechnik, Komplettverglasun-
gen von Young- und Oldtimern oder
auch aufgepanzerte Sicherheitsvergla-
sungen - das Team von Autoglas Laak-
mann, das mittlerweile aus rund 40

Dank der intensiven Schulungen Ubernehmen die Laak-
mann-Mitarbeiter fiir die Kunden schnell und kompetent
zahlreiche Aufgaben.
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In der eigenen Werkstatt, in Partnerbetrieben oder direkt beim Endkunden ist das intensiv geschulte

- -

Team von Laakmann deutschlandweit im Einsatz.

Personen besteht, wurde fiir die wach-
senden Anforderungen konsequent
qualifiziert und sorgt als Partner ge-
werblicher Kunden wie auch im End-
kundengeschaft fiir zufriedene Auf-
traggeber.

,Ein anerkannter, schneller Service, ein
vielseitiges Leistungsspektrum und
kundenorientiertes Handeln eines ein-
gespielten Teams haben uns zu einem
Marktfiihrer in der Fahrzeugglas-Bran-
che werden lassen®, erklart der Inhaber
des mit dem BVA-Gditesiegel (Bundes-
verband Autoglaser) ausgezeichneten
Unternehmens, Peter Laakmann. Da-
bei verweist er darauf, dass sich bei den
Fahrzeugen in den vergangenen Jah-
ren deutlich mehr in diesem Bereich
getan habe, als den meisten Autofah-
rern bewusst sei.

Regensensoren, Adaptive Abstandssys-
teme, Heizungen, automatisch ein-
und ausschaltendes Fahrlicht und
mehr verlangen nicht nur nach speziel-
len Frontscheiben, sondern auch eine
besondere Expertise beim Einbau —und
die wird auf Wunsch durch die qualifi-
zierten Laakmann-Mitarbeiter in Part-
nerbetrieben wie auch direkt beim
Kunden zur Verfiigung gestellt.
Schlieflich kommt es gerade im Profi-
Bereich oft darauf an, die Ausfallzeiten
fiir ein Fahrzeug moglichst gering zu
halten. Eine 24-Stunden-Lieferung ge-

hort fiir die Firma Laakmann als Kom-
plettserviceanbieter = neben  einer
schnellen Steinschlagreparatur wie
auch Schadensprédvention zum breit
gefacherten Angebot. Splitter-, Son-
nen- und Sichtschutz erweitern dabei
das Spektrum ebenso wie Gebaudefo-
lien.

,unsere Mitarbeiter sind geschult, mit
besonderen Herausforderungen umzu-
gehen“, betont Peter Laakmann. ,,Ger-
ne geben wir dieses Wissen auch in spe-
ziellen technischen und kaufmaénni-
schen Schulungen an unsere Kunden
und deren Mitarbeiter weiter.“

www.laakmann.group

Fiir Old- und Youngtimer konnen auch Scheibensdtze in-
dividuell erstellt werden.



